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AGIPRO
Giochi, Gruppo Sisal: nel 2011 volume d’affari a 13,3 miliardi di euro (+17,6%)
Il Gruppo Sisal chiude il 2011 con un volume d’affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in
crescita del 17,6% rispetto al 2010.
E’ quanto si legge in una nota della società.
"Si conferma cos il trend di continua crescita di Sisal - si legge ancora - che in 4 anni ha
raddoppiato il volume d’affari (da 5,8 miliardi di euro nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i ricavi
(da 279 milioni di euro nel 2007 a 525,2 milioni di euro nel 2011).

Giochi, Gruppo Sisal: nel 2011 volume d’affari a 13,3 miliardi di euro (+17,6%) (2)
Il 2011 stato un anno record per il Gruppo Sisal che - si legge in un comunicato societario -
conferma la validità delle scelte strategiche, orientate a soddisfare le esigenze del consumatore con
una forte attenzione all’innovazione e alla capacità di execution operativa.

Nel comparto delle Lotterie, l’offerta di gioco si ulteriormente arricchita con l’introduzione di
SiVinceTutto SuperEnalotto che si inserisce in una strategia di continuo rinnovamento della gamma
dei giochi.

I servizi di pagamento hanno registrato una crescita eccezionale, con un pi 26,9% rispetto al 2010,
raggiungendo un peso pari al 40% del turnover totale del Gruppo. Questi risultati sono stati ottenuti
rafforzando le partnership con i maggiori player del mercato, migliorando la qualità del servizio e la
capillarità della rete che ha raggiunto i 45.000 punti vendita.

L’impegno nell’area Entertainment ha portato all’ampliamento del progetto retail sia per le sale
Sisal Wincity che per la rete di Sisal Match Point.
Dopo le aperture nel 2010 a Milano e a Roma, Sisal Wincity nel 2011 ha inaugurato Torino e
Brescia, e a gennaio 2012 si aggiunta Pescara, mentre la rete di Sisal Match Point si arricchita di
nuovi 115 punti vendita.

Il settore Digital ha visto l’ingresso di Sisal in nuovi segmenti ad alto potenziale, come il Poker
Cash e il Casinò on Line. Si anche investito per garantire un accesso ancora pi facile sia da
computer fisso che in mobilità.

Giochi, Petrone (Ad Sisal): "Crescita grazie a innovazione e ascolto esigenze dei consumatori"
Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni e in particolare di quelli del 2011. E stato
possibile realizzare questa importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i bisogni dei
consumatori e di incontrare le loro esigenze" dichiara Emilio Petrone, Amministratore delegato del
Gruppo Sisal.

"Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo
competitivo sul mercato, grazie ad un processo di innovazione applicato sia all’offerta di giochi che
ai servizi di pagamento, supportato dalla capacità di eseguire in modo efficace i nostri progetti ha
proseguito Petrone - La società ha inoltre investito in un programma di Responsabilità Sociale, che
oggi parte integrante della strategia di crescita di Sisal, e si traduce in un forte impegno nel Gioco
Responsabile e in molteplici iniziative a favore della comunità.
Voglio inoltre sottolineare che il nostro successo anche legato all’ottimo lavoro svolto dai Monopoli
di Stato, nonchè al sostegno che i nostri azionisti, Apax, Permira e Clessidra ci hanno garantito. Su
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queste basi ci aspettiamo un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di nuove Lotterie e
da un ulteriore sviluppo del Retail e dei business Servizi e Digital.

RISULTATI 2011 del Gruppo Sisal (dati preliminari):

Volume daffari: 13,3 miliardi (+ 17.6% rispetto al 2010).

In particolare:

Giochi: 8,0 miliardi di euro + 12,2%

Servizi di Pagamento: 5,3 miliardi di euro + 26,9%

Ricavi: 525,2 milioni di euro (+19,3% vs 2010)

EBITDA: 184 milioni di euro (+10,9% vs 2010)

AGICOS
SISAL, NEL 2011 VOLUME AFFARI 13,3 Mld
In crescita del 17,6% sul 2010
Il Gruppo Sisal chiude il 2011 con un volume d’affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in

crescita del 17,6% rispetto al 2010. Si conferma così il trend di continua crescita di Sisal, che in 4
anni ha raddoppiato il volume d’affari (da 5,8 miliardi di euro nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i
ricavi (da 279 milioni di euro nel 2007 a 525,2 milioni di euro nel 2011). In particoalre, come si
evidenzia nei risultati preliminari, il segmento Giochi ha garantito un volume d'affari di 8,0 miliardi
di euro (+12,2%), mentre i Servizi di Pagamento hanno beneficiato di una crescita del 26,9%,
raggiungendo i 5,3 miliardi di euro. I ricavi si sono attestati a 525,2 milioni di euro (+19,3% sul
2010), l'Ebitda a 184 milioni di euro (+10,9% sul 2010).

SISAL, 2011 ANNO RECORD
Confermata la validità delle scelte strategiche. Crescita eccezionale dei servizi di pagamento
Il 2011 è stato un anno record che conferma la validità delle scelte strategiche, orientate a

soddisfare le esigenze del consumatore con una forte attenzione all’innovazione e alla capacità di
execution operativa. Nel comparto delle Lotterie, l’offerta di gioco si è ulteriormente arricchita con
l’introduzione di SiVinceTutto SuperEnalotto che si inserisce in una strategia di continuo
rinnovamento della gamma dei giochi. I servizi di pagamento hanno registrato una crescita
eccezionale, con un più 26,9% rispetto al 2010, raggiungendo un peso pari al 40% del turnover
totale del Gruppo. Questi risultati sono stati ottenuti rafforzando le partnership con i maggiori
player del mercato, migliorando la qualità del servizio e la capillarità della rete che ha raggiunto i
45.000 punti vendita. L’impegno nell’area Entertainment ha portato all’ampliamento del progetto
retail sia per le sale Sisal Wincity che per la rete di Sisal Match Point. Dopo le aperture nel 2010 a
Milano e a Roma, Sisal Wincity nel 2011 ha inaugurato Torino e Brescia, e a gennaio 2012 si è
aggiunta Pescara, mentre la rete di Sisal Match Point si è arricchita di nuovi 115 punti vendita. Il
settore Digital ha visto l’ingresso di Sisal in nuovi segmenti ad alto potenziale, come il Poker Cash
e il Casinò on Line. Si è anche investito per garantire un accesso ancora più facile sia da computer
fisso che in mobilità.

PETRONE, ORGOGLIOSI RISULTATI DI SISAL
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"Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo
competitivo sul mercato"
"Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni e in particolare di quelli del 2011" ha
commentato Emilio Petrone, Amministratore delegato del Gruppo Sisal. "E' stato possibile
realizzare questa importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i bisogni dei consumatori e di
incontrare le loro esigenze. Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al
Gruppo un ruolo competitivo sul mercato, grazie ad un processo di innovazione applicato sia
all'offerta di giochi che ai servizi di pagamento, supportato dalla capacità di eseguire in modo
efficace i nostri progetti". E ancora, ha aggiunto Petrone: "La società ha inoltre investito in un
programma di Responsabilità Sociale, che oggi è parte integrante della strategia di crescita di Sisal,
e si traduce in un forte impegno nel Gioco Responsabile e in molteplici iniziative a favore della
comunità. Voglio inoltre sottolineare che il nostro successo è anche legato all'ottimo lavoro svolto
dai Monopoli di Stato, nonché al sostegno che i nostri azionisti, Apax, Permira e Clessidra ci hanno
garantito. Su queste basi ci aspettiamo un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di
nuove Lotterie e da un ulteriore sviluppo del Retail e dei business Servizi e Digital".

ANSA
GIOCHI: SISAL, RICAVI 2011 A 525 MILIONI (+19,35) VOLUME D'AFFARI SALE A
13,3 MLD IN CRESCITA DEL 17,6% SU 2010
ROMA, 6 FEB - Il Gruppo Sisal chiude il 2011 con un volume d'affari che ha superato i 13,3
miliardi di euro, in crescita del 17,6% rispetto al 2010. "Si conferma così - spiega il Gruppo - il
trend di continua crescita di Sisal, che in 4 anni ha raddoppiato il volume d'affari (da 5,8 miliardi
nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i ricavi (da 279 milioni nel 2007 a 525,2 milioni nel 2011)". I
ricavi sono stati 525,2 milioni di euro (+19,3%), l'ebitda 184 mln (+10,9%). Otto mld sono venuti
dai giochi, 5,3 mld dai servizi a pagamento.

GIOCHI: SISAL, RICAVI 2011 A 525 MILIONI (+19,35)
ROMA, 6 FEB - Il 2011, spiega Sisal, è stato un "anno record che conferma la validità delle scelte
strategiche, orientate a soddisfare le esigenze del consumatore con una forte attenzione
all'innovazione e alla capacità di execution operativa. Nel comparto delle Lotterie, l'offerta di gioco
si è ulteriormente arricchita con l'introduzione di SiVinceTutto SuperEnalotto". I servizi di
pagamento hanno registrato una crescita eccezionale, con un più 26,9% rispetto al 2010,
raggiungendo un peso pari al 40% del turnover totale del Gruppo. "Questi risultati sono stati
ottenuti rafforzando le partnership con i maggiori player del mercato, migliorando la qualità del
servizio e la capillarità della rete che ha raggiunto i 45.000 punti vendita" L'impegno nell'area
Entertainment ha portato "all'ampliamento del progetto retail sia per le sale Sisal Wincity che per la
rete di Sisal Match Point. Dopo le aperture nel 2010 a Milano e a Roma, Sisal Wincity nel 2011 ha
inaugurato Torino e Brescia, e a gennaio 2012 si è aggiunta Pescara, mentre la rete di Sisal Match
Point si è arricchita di nuovi 115 punti vendita" "Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni -
ha commentato Emilio Petrone, amministratore delegato del Gruppo Sisal - e in particolare di quelli
del 2011. E' stato possibile realizzare questa importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i
bisogni dei consumatori e di incontrare le loro esigenze. Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato
lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo competitivo sul mercato, grazie ad un processo di
innovazione applicato sia all'offerta di giochi che ai servizi di pagamento, supportato dalla capacità
di eseguire in modo efficace i nostri progetti" "Su queste basi ci aspettiamo un 2012 nuovamente
positivo, caratterizzato dal lancio di nuove Lotterie e da un ulteriore sviluppo del Retail e dei
business Servizi e Digital'', ha concluso.
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ADN KRONOS
SISAL: NEL 2011 RICAVI DI 525,2 MLN (+19,3%), EBITDA +10,9%
Milano, 6 feb. (Adnkronos) - Sisal chiude il 2011 con ricavi a quota 525,2 milioni di euro, in
crescita del 19,3% su base annua, e con un Ebitda di 184 milioni, in aumento del 10,9%. Il gruppo
dei giochi e delle scommesse registra un volume d'affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in
crescita del 17,6% rispetto al 2010. In particolare il volume dei giochi si attesta a 8 miliardi
(+12,2%) e quello dei servizi di pagamento a 5,3 miliardi (+26,9%). "Siamo molto orgogliosi -ha
commentato Emilio Petrone, amministratore delegato di Sisal- dei risultati di questi anni e in
particolare di quelli del 2011. E' stato possibile realizzare questa importante crescita grazie alla
capacita' di ascoltare i bisogni dei consumatori e di incontrare le loro esigenze".

AGI - TMNEWS
SISAL, NEL 2011 VOLUME D'AFFARI 13,3MLD
In crescita del 17,6% sul 2010
Il Gruppo Sisal chiude il 2011 con un volume d'affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in

crescita del 17,6% rispetto al 2010. Si conferma così il trend di continua crescita di Sisal, che in 4
anni ha raddoppiato il volume d'affari (da 5,8 miliardi di euro nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i
ricavi (da 279 milioni di euro nel 2007 a 525,2 milioni di euro nel 2011). In particolare, come si
evidenzia nei risultati preliminari, il segmento Giochi ha garantito un volume d'affari di 8,0 miliardi
di euro (+12,2%), mentre i Servizi di Pagamento hanno beneficiato di una crescita del 26,9%,
raggiungendo i 5,3 miliardi di euro. I ricavi si sono attestati a 525,2 milioni di euro (+19,3% sul
2010), l'Ebitda a 184 milioni di euro (+10,9% sul 2010).

SISAL, 2011 ANNO RECORD
Confermata la validità delle scelte strategiche. Crescita eccezionale dei servizi di pagamento
Il 2011 è stato un anno record che conferma la validità delle scelte strategiche, orientate a
soddisfare le esigenze del consumatore con una forte attenzione all'innovazione e alla capacità di
execution operativa. Nel comparto delle Lotterie, l'offerta di gioco si è ulteriormente arricchita con
l'introduzione di SiVinceTutto SuperEnalotto che si inserisce in una strategia di continuo
rinnovamento della gamma dei giochi. I servizi di pagamento hanno registrato una crescita
eccezionale, con un più 26,9% rispetto al 2010, raggiungendo un peso pari al 40% del turnover
totale del Gruppo. Questi risultati sono stati ottenuti rafforzando le partnership con i maggiori
player del mercato, migliorando la qualità del servizio e la capillarità della rete che ha raggiunto i
45.000 punti vendita. L'impegno nell'area Entertainment ha portato all'ampliamento del progetto
retail sia per le sale Sisal Wincity che per la rete di Sisal Match Point. Dopo le aperture nel 2010 a
Milano e a Roma, Sisal Wincity nel 2011 ha inaugurato Torino e Brescia, e a gennaio 2012 si è
aggiunta Pescara, mentre la rete di Sisal Match Point si è arricchita di nuovi 115 punti vendita. Il
settore Digital ha visto l'ingresso di Sisal in nuovi segmenti ad alto potenziale, come il Poker Cash e
il Casinò on Line. Si è anche investito per garantire un accesso ancora più facile sia da computer
fisso che in mobilità.

PETRONE, ORGOGLIOSI RISULTATI DI SISAL
"Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo
competitivo sul mercato"
"Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni e in particolare di quelli del 2011" ha
commentato Emilio Petrone, Amministratore delegato del Gruppo Sisal. "E' stato possibile
realizzare questa importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i bisogni dei consumatori e di
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incontrare le loro esigenze. Negli ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al
Gruppo un ruolo competitivo sul mercato, grazie ad un processo di innovazione applicato sia
all'offerta di giochi che ai servizi di pagamento, supportato dalla capacità di eseguire in modo
efficace i nostri progetti". E ancora, ha aggiunto Petrone: "La società ha inoltre investito in un
programma di Responsabilità Sociale, che oggi è parte integrante della strategia di crescita di Sisal,
e si traduce in un forte impegno nel Gioco Responsabile e in molteplici iniziative a favore della
comunità. Voglio inoltre sottolineare che il nostro successo è anche legato all'ottimo lavoro svolto
dai Monopoli di Stato, nonché al sostegno che i nostri azionisti, Apax, Permira e Clessidra ci hanno
garantito. Su queste basi ci aspettiamo un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di
nuove Lotterie e da un ulteriore sviluppo del Retail e dei business Servizi e Digital".

REUTERS
Sisal, crescita a due cifre per ricavi ed Ebitda in 2011

MILANO, 6 febbraio (Reuters) - Sisal chiude il 2011 con ricavi per 525,2 milioni di euro, in
crescita del 19,3%, e un Ebitda di 184 milioni (+10,9%).

Lo si legge in una nota in cui si sottolinea che il volume d'affari ammonta a 13,3 miliardi di euro, in
aumento del 17,6%, di cui 8 miliardi nel settore giochi (+12,2%) e 5,3 (+26,9%) nei servizi di
pagamento.

Il gruppo si aspetta "un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di nuove lotterie e da un
ulteriore sviluppo del retail e dei business servizi e digital".

RADIOCOR
Sisal: nel 2011 volume d'affari in crescita del 17,6% (13,3 miliardi)
Sisal: nel 2011 volume d'affari in crescita del 17,6% (13,3 miliardi) chiude il 2011 con un volume
d'affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in crescita del 17,6% rispetto al 2010. Si conferma
cosi' il trend di continua crescita di Sisal, che in 4 anni ha raddoppiato il volume di affari (da 5,8
miliardi di euro nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i ricavi (da 279 milioni di euro nel 2007 a
525,2 milioni di euro nel 2011). Nel comparto delle Lotterie, l'offerta di gioco si e' ulteriormente
arricchita con l'introduzione di SiVinceTutto SuperEnalotto che si inserisce in una strategia di
continuo rinnovamento della gamma dei giochi. I servizi di pagamento hanno registrato una crescita
eccezionale, con un piu' 26,9% rispetto al 2010, raggiungendo un peso pari al 40% del turnover
totale del Gruppo. Questi risultati sono stati ottenuti rafforzando le partnership con i maggiori
player del mercato, migliorando la qualita' del servizio e la capillarita' della rete che ha raggiunto i
45.000 punti vendita.
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TGCOM

LETTERA 43
Sisal: volume d'affari in crescita al 17,6%
Il gruppo è arrivato a 45 mila punti vendita in tutta Italia.
Grandi soddisfazioni per il 2011 del gruppo Sisal: a fine anno il volume d'affari ha superato i 13,3
miliardi di euro e ha registrato una crescita del 17,6% rispetto al 2010.
Per Sisal, l'anno ha confermato la validità delle scelte strategiche, orientate a soddisfare le esigenze
del consumatore con una forte attenzione all'innovazione e alla capacità di execution operativa.
«Si conferma così», ha spiegato il gruppo, «il trend di continua crescita che in quattro anni ha
raddoppiato il volume d'affari e i ricavi, rispettivamente da 5,8 miliardi nel 2007 a 13,3 miliardi nel
2011 e da 279 milioni nel 2007 a 525,2 milioni nel 2011».
Il totale dei ricavi ha raggiunto un + 19,3% per 525,2 milioni di euro mentre l'ebitda è arrivata al
+10,9% con 184 milioni di euro.

I SERVIZI A PAGAMENTO AL 40% DEL TURNOVER.
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Nel comparto Lotterie, l'offerta del gioco si è arricchita con l'introduzione del SiVinceTutto
SuperEnalotto e proprio otto miliardi sono arrivati dai giochi, mentre 5,3 miliardi dai servizi a
pagamento che hanno registrato una crescita del 26,9% in più rispetto al 2010.
Proprio questa crescita è stata eccezionale, raggiungendo un peso del 40% sul turnover totale del
gruppo.
«Questi risultati, ha comunicato Sisal, sono stati ottenuti rafforzando le partnership con i maggiori
player del mercato, migliorando la qualità del servizio e la capillarità della rete che ha raggiunto i
45.000 punti vendita».
Grande impegno anche per l'area Entertainment che ha portato all'ampliamento del progetto retail
sia per le sale Sisal Wincity, sia per la rete Sisal Match Point.

NUOVA APERTURA A PESCARA.
E il gruppo si è continuato a espandere: dopo Milano e Roma nel 2010, Wincity ha aperto anche a
Torino nel 2011 e a gennaio 2012 è arrivato anche a Pescara. La stessa rete Match Point si è
arricchita con nuovi 115 punti vendita.
Emilio Petrone, amministratore delegato di Sisal, ha tenuto a sottolineare la soddisfazione del
gruppo per l'incredibile annata 2011: «Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni . E' stato
possibile realizzare questa importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i bisogni dei
consumatori e di incontrare le loro esigenze».

PETRONE: «CI ASPETTIAMO 2012 POSITIVO».
Petrone ha anche ricordato la strategia che Sisal ha seguito per arrivare a un tale successo: «Negli
ultimi quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo competitivo sul
mercato, grazie ad un processo di innovazione applicato sia all'offerta di giochi che ai servizi di
pagamento, supportato dalla capacità di eseguire in modo efficace i nostri progetti».
E le previsioni per il 2012 si sono preannunciate altrettando positive: «Su queste basi ci aspettiamo
un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di nuove Lotterie e da un ulteriore sviluppo
del Retail e dei business Servizi e Digital», ha concluso Petrone.

ECONOMIAWEB.IT
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GIOCONEWS.IT
Sisal: il 2011 chiude con 13,3 miliardi, Petrone "Capacità di ascoltare i bisogni dei
consumatori"

Gruppo Sisal chiude il 2011 con un volume d'affari che ha superato i 13,3 miliardi di euro, in crescita del 17,6% rispetto

al 2010. Si conferma così il trend di continua crescita di Sisal, che in 4 anni ha raddoppiato il volume d'affari (da 5,8

miliardi di euro nel 2007 a 13,3 miliardi nel 2011) e i ricavi (da 279 milioni di euro nel 2007 a 525,2 milioni di euro nel

2011). In particolare: dai giochi sono arrivati 8,0 miliardi di euro (+ 12,2%); dai servizi di pagamento 5,3 miliardi di

euro (+ 26,9%) per ricavi di 525,2 milioni di euro (+19,3% vs 2010) e una Ebitda di 184 milioni di euro (+10,9% vs

2010).

"Siamo molto orgogliosi dei risultati di questi anni e in particolare di quelli del 2011. E' stato possibile realizzare questa

importante crescita grazie alla capacità di ascoltare i bisogni dei consumatori e di incontrare le loro esigenze. Negli ultimi

quattro anni abbiamo guidato lo sviluppo per assicurare al Gruppo un ruolo competitivo sul mercato, grazie a un

processo di innovazione applicato sia all'offerta di giochi che ai servizi di pagamento, supportato dalla capacità di

eseguire in modo efficace i nostri progetti", ha commentato Emilio Petrone, Amministratore delegato del Gruppo Sisal. Il

quale ha aggiunto: "La società ha inoltre investito in un programma di Responsabilità Sociale, che oggi è parte

integrante della strategia di crescita di Sisal, e si traduce in un forte impegno nel Gioco Responsabile e in molteplici

iniziative a favore della comunità. Voglio inoltre sottolineare che il nostro successo è anche legato all'ottimo lavoro svolto

dai Monopoli di Stato, nonché al sostegno che i nostri azionisti, Apax, Permira e Clessidra ci hanno garantito. Su queste

basi ci aspettiamo un 2012 nuovamente positivo, caratterizzato dal lancio di nuove Lotterie e da un ulteriore sviluppo del

Retail e dei business Servizi e Digital".

Il 2011 è stato un anno record che conferma la validità delle scelte strategiche, orientate a soddisfare le esigenze del

consumatore con una forte attenzione all'innovazione e alla capacità di execution operativa.

Nel comparto delle Lotterie, l'offerta di gioco si è ulteriormente arricchita con l'introduzione di SiVinceTutto SuperEnalotto

che si inserisce in una strategia di continuo rinnovamento della gamma dei giochi.

I servizi di pagamento hanno registrato una crescita eccezionale, con un più 26,9% rispetto al 2010, raggiungendo un

peso pari al 40% del turnover totale del Gruppo. Questi risultati sono stati ottenuti rafforzando le partnership con i

maggiori player del mercato, migliorando la qualità del servizio e la capillarità della rete che ha raggiunto i 45.000 punti

vendita.

L'impegno nell'area Entertainment ha portato all'ampliamento del progetto retail sia per le sale Sisal Wincity che per la

rete di Sisal Match Point.

Dopo le aperture nel 2010 a Milano e a Roma, Sisal Wincity nel 2011 ha inaugurato Torino e Brescia, e a gennaio 2012 si

è aggiunta Pescara, mentre la rete di Sisal Match Point si è arricchita di nuovi 115 punti vendita.

Il settore Digital ha visto l'ingresso di Sisal in nuovi segmenti ad alto potenziale, come il Poker Cash e il Casinò on Line.

Si è anche investito per garantire un accesso ancora più facile sia da computer fisso che in mobilità.
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